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Definisi

Perusahaan pembiayaan adalah lembaga keuangan non bank 
yang melakukan pembayaran barang dan jasa, baik yang 
bersifat produktif (investasi usaha atau modal kerja sama) 
maupun konsumtif

• Perusahaan Pembiayaan

• UMKM (Usaha Mikro Kecil Menengah)
Kegiatan usaha yang dilakukan oleh individu, kelompok, badan 
usaha kecil, atau rumah tangga yang memiliki kriteria tertentu 
terkait omzet, aset, dan jumlah karyawan



Definisi UMKM



Kenapa UMKM 
Penting??

UMKM sebagai Tulang Punggung Ekonomi Nasional

1. Menyerap tenaga kerja terbesar;
2. Mendorong pertumbuhan ekonomi daerah;
3.Membuka peluang usaha generasi muda;
4. Menjadi penggerak ekonomi nasional
5. Menyediakan informasi regulasi agar masyarakat 

memahami hak dan kewajiban mereka



Tujuan diadakannya
Literasi ini

1.Meningkatkan pemahaman Pelajar dan/ atau Mahasiswa tentang
UMKM;
2.Mendorong Pelajar dan/ atau Mahasiswa untuk menciptakan
lapangan pekerjaan melalui UMKM;
3.Mendorong pemanfaatan pembiayaan produktif secara bijak untuk
pertumbuhan usaha.
4.Menyediakan informasi regulasi agar masyarakat memahami hak dan
kewajiban mereka.



Pentingnya Literasi
mengenai UMKM

1.Banyak orang yang ingin memulai bisnisnya sendiri tetapi terkendala
masalah permodalan ;
2.Banyak orang yang terjebak dengan Pinjol Ilegal karena rendahnya
Literasi perihal produk pembiayaan;
3.Jumlah UMKM ssaat ini sebanyak 64,2 juta dan berkontribusi ke PDB
sebesar 61,07% (sumber djpb.kemenkeu.go.id)
4.UMKM menyerap 117 juta pekerja, atau hampir 97% tenaga kerja
(sumber djpb.kemenkeu.go.id)
5.Sebanyak 69.5% UMKM belum bisa mendapatkan akses ke kredit
perbankan (sumber: Tempo.com, Wamen UMKM HelviMoraza)



Kenapa UMKM perlu 
mendapatkan pembiayaan 

dari Perusahaan Pembiayaan
1.UMKM membutuhkan modal usaha untuk memulai atau memperluas
usahanya
2.UMKM sulit mendapatkan pembiayaan dari Bank karena keterbatasan
data
3.Perusahaan Pembiayaan lebih fleksibel



Manfaat & aturan memperoleh
Pembiayaan dari Perusahaan Pembiayaan

• Manfaat:
a. Persyaratannya relatif lebih mudah dibanding kredit perbankan
b. Konsumen dapat memperoleh barang dan jasa yang dibutuhkan dalam waktu yang
relatif cepat dan memanfaatkannya untuk kesejahteraan yang lebih baik
c. Angsuran yang lebih terjangkau dibandingkan Pinjaman Online (Pinjol)



Manfaat & aturan memperoleh
Pembiayaan dari Perusahaan Pembiayaan

• Aturan:
a.Konsumen yang menunggak pembayaran angsuran akan dikenakan sanksi atau
denda keterlambatan;
b.Jika sampai batas waktu yang diperjanjikan, konsumen tetap tidak mampu membayar
angsuran, maka barang yang dibiayai harus dikembalikan kepada perusahaan
pembiayaan;
c.Konsumen yang melakukan pelunasan dipercepat akan dikenakan biaya.



Produk dan Fitur Perusahaan 
Pembayaran



Hak dan Kewajiban Konsumen
Perusahaan Pembiayaan



Cara Memperoleh Produk Pembiayaan

Identifikasi Jenis Pembiayaan yang 
Sesuai:

Pilih jenis pembiayaan yang paling 
sesuai dengan kebutuhan dan situasi 

bisnis Anda.

Ajukan Aplikasi Pembiayaan: 

Ajukan aplikasi pembiayaan sesuai dengan persyaratan
penyedia. Isi  formulir aplikasi dan lampirkan dokumen
keuangan yang diperlukan. Pastikan untuk memberikan

informasi yang akurat dan jujur sehubungan dengan
kondisi keuangan.

Tinjau dan Diskusikan Tawaran

Setelah mengajukan aplikasi, penyedia
pembiayaan akan meninjau aplikasi dengan cara
melakukan wawancara atau meminta klarifikasi

tambahan. Jika disetujui, konsumen akan
menerima tawaran pembiayaan, termasuk jumlah, 

suku bunga, dan syarat-syarat lainnya.

Pertimbangkan dan Evaluasi 
Tawaran

Pertimbangkan tawaran dengan 
cermat dan pastikan pahami 
semua syarat dan biaya yang 

terkait. 

Penandatanganan Perjanjian
mencakup penandatanganan 

perjanjian, pengiriman dokumen 
tambahan, dan pemberian 
jaminan atau jaminan yang 

diperlukan.

Pemanfaatan Dana 

Setelah pembiayaan disetujui dan 
dana diterima, gunakan dana 

sesuai dengan kebutuhan. Kelola 
dana dengan bijak sesuai dengan 

rencana.

Pantau dan Bayar Kembali

Pantau keuangan secara berkala 
dan pastikan untuk memenuhi 
kewajiban pembayaran sesuai 

dengan syarat pembiayaan yang 
telah disepakati. Jaga hubungan 

yang baik dengan penyedia 
pembiayaan Anda.



Biaya-biaya dalam Produk
Pembiayaan

1.Biaya survei (jika ada);
2.Biaya asuransi (jika ada);
3.Biaya penjaminan (jika ada);
4.Biaya pembebanan agunan (jika ada) ;
5.Biaya provisi (jika ada);
6.Biaya notaris (jika ada) ;
7.Biaya lain (jika ada).



Pajak dalam Produk 
Pembiayaan

Tidak ada pengenaan pajak atas debitur yang memanfaatkan 
jasa pembiayaan, kecuali untuk jenis skema pembiayaan 
Operating Lease dimana Lessee sebagai penyewa dikenakan 
PPn sebesar 11% sesuai ketentuan.



Mahasiswa dan/ atau pelajar
sebagai Agent of Change
•Mulailah dari langkah kecil
•Berani mencoba dan konsisten
•Cerdas mengelola keuangan
•Bijak mengembangkan usaha
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